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Zmieniaj Swiat stowami!

WIEDZA W PIGULCE

Stowa maja site. Za ich pomocg mozesz zmieniac otaczajacy rzeczywistosc. Czy to brzmi
mato realnie? A jednak, z oddziatywaniem stow na Swiat stykasz sie na co dzien. Za kazdym
razem, gdy reklama przekona cie do kupna jakiegos produktu. Albo gdy polityk naktoni do
oddania na niego gtosu. Sam przekonujesz innych, aby zrobili cos po twojej mysli.

Wsrod komunikatow, ktore zewszad do ciebie docieraja, znajdziesz nie tylko suche in-
formacjei opinie. Wiele z nich ma na celu perswazje. Perswazja to przekonywanie lub nakta-
nianie. Komunikatem perswazyjnym jest wiec taki, ktorego gtownym celem jest wywarcie
odpowiedniego wptywu na odbiorce.

Informacje i opinie s3 czesto wykorzystywane w perswazji. Nie stuza poszerzeniu two-
ich wiadomosci na dany temat, lecz przekonaniu cie do czegos. Wiele przyktadow takiego
uzycia informacji i opinii mozna znalez¢ w reklamach. ,90% gospodyn byto zadowolonych
z efektul” — to przekazanie opinii pewnej grupy osdb. Styszac takie zdanie, wiele osob po-
mysli, ze one tez z pewnoscig beda zadowolone.

Warto zna¢ podstawowe techniki perswazji, poniewaz zmniejsza to podatnos¢ na ma-
nipulacje. Sam tez mozesz je wykorzystaé, prezentujac swoje zdanie na dany temat. Tylko
od ciebie zalezy, czy wykorzystasz techniki perswazyjne w dobrych, czy w ztych celach.

Aby fatwiej przekonac kogos:

« Wyjdz od tego, co uznaje sie za oczywiste. Sprytnie sformutuj to, na co sie wszyscy
godza. Wptynie to na wstepny punkt widzenia twoich rozmowcow.

« Zadbajo swojwizerunek. Sprawiaj wrazenie cztowieka ,znajacego sie narzeczy”. Badz
wiarygodny w oczach innych, ale takze sympatyczny. tatwiej dajemy sie przekonac
osobom, ktore lubimy.

« Skup uwage stuchaczy na tym, na czym ci zalezy. Na przyktad na dobrych nastep-
stwach podjecia dziatania albo na zaletach sytuacji. Przedstaw je obrazowo i zache-
cajgco. Odwrdc uwage od wad, niedogodnosci czy niekorzystnych skutkow.

+ Wzbudz w stuchaczach pewne pozytywne uczucia. Nastepnie zaproponuj sposob re-
akgji na nie — czyli whasnie to, do czego probujesz przekonac. Przyktadem tej techniki
moze by¢ wypowiedz podczas narady samorzadu: ,Uczniowie pierwszych klas mo-
g3 jeszcze czuc sie niepewnie. Pomyslcie, jak mito by byto by¢ serdecznie powitanym
w nowej szkole. Moze zorganizujmy dla nich impreze integracyjng?”.

ZADANIA SPRAWDZAJACE

Zadanie 1.

Przekonujesz znajoma do swoich racji. Ktorych z ponizszych wypowiedzi nie powinienes
uzyc:

O Nie masz racji, to co mowie jest stuszne i juz!

0O Wiem, ze lubisz ten typ filmow, z cata pewnoscia ci sie spodoba. Przeciez ostatnio na
filmie akgji doskonale sie bawitas!

O Nie rob tego, w przeciwnym razie powiem twoim rodzicom!
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O ... stuchaj, przeciez rozmawiamy juz od ponad godziny! Przyznaj mi w koncu racje!
Obalitem wszystkie twoje argumenty, musisz sie jeszcze wiele nauczyc i kropkal

O To moze zrobimy tak, najpierw péjdziemy tam, gdzie proponujesz ty, a potem tam,
gdzie chciatbym ja...

O Po co sie ze mna sprzeczasz, wiesz przeciez, ze jak zawsze to ja mam racje!

O Nie chce juz z tobg rozmawiaé, do niczego nie chcesz sie da¢ przekonac! Postuchaj
czasem innych, to nie bolil

O Rozumiem wszystkie wady tego pomystu, to prawda, zima nad morzem bardzo moc-
no wieje wiatr, jest zimno, nie ma co robit i nie ma wielu 0sob w naszym wieku...
Chciatbym jednak, abys jeszcze raz zastanowita sie nad spedzeniem tam ferii zimo-
wych.

0O Wiem, ze lubisz restauracje szybkiej obstugi. Znudzita ci sie ta w centrum miasta, ale
przeciez mozemy p6jsc do inngj...

O Tak, ale przeciez zgodzilismy sie co do tego, ze polskie morze jest latem nie dosc cie-
pte. Jesli nie chcesz tam jechac, a rodzice nie dadzg nam pieniedzy na wyjazd za gra-
nice, zostaja tylko gory...

O To prawda, nikt nigdy jeszcze nie probowat wspiac sie na te gore w ten sposob. To taki
eksperyment, nie wiem czy sie uda. Warto jednak sprobowac...

0O Czytatem na ten temat wiele artykutow i ksigzek. Rozmawiatem tez z roznymi oso-
bami, ktore potwierdzajg ta informacie...

00 Dobrze, zwrdé jednak uwage na plusy tej sytuacji. Nie pojedziemy na weekend do
Krakowa, ale bedziemy mieli czas na wspélne wyjscie do sklepu, ktore odktadalismy
od dtuzszego czasu. Bedzie to tez okazja, aby spotkac sie z naszymi znajomymi z pod-
stawowki...

StOWNICZEK

- perswazja: przekonywanie kogos do wtasnych racji.

- manipulacja: ukryta perswazja. Przekonywanie kogo$ do podjecia pewnych (czesto
niekorzystnych dla niego) dziatan i jednoczesne ukrywanie swoich prawdziwych in-
tengji.

« wizerunek: sposob, w jaki ktos postrzega sam siebie lub jak widzg go inne osoby.
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Podstawa programowa:

Jezyk polski, lll poziom edukacyjny

Cele ksztatcenia

I. Odbior wypowiedzi i wykorzystanie zawartych w nich informagji.
IIl. Tworzenie wypowiedzi.

Wiedza o spoteczenstwie, Il poziom edukacyjny
Tresci nauczania
Srodki masowego przekazu.

Nowa podstawa programowa:
Jezyk polski, VII-VIII klasa

Tresci nauczania

Uczen gromadzii porzadkuje materiat rzeczowy potrzebny do tworzenia wypowiedzi; redaguje plan kompozycyjny
wiasnej wypowiedzi.

Uczen odroznia przyktad od argumentu.

Uczen przeprowadza wnioskowanie jako element wywodu argumentacyjnego.

Uczen zgadza sie z cudzymi pogladami lub polemizuje z nimi, rzeczowo uzasadniajac whasne zdanie.

Uczen rozpoznaje manipulacje jezykowa i przeciwstawia jej zasady etyki wypowiedzi.

Jezyk polski, liccum i technikum

Tresci nauczania

formutuje tezy i argumenty w wypowiedzi ustnej i pisemnej przy uzyciu odpowiednich konstrukgji sktadniowych.
wskazuje i rozroznia cele perswazyjne w wypowiedzi literackiej i nieliterackiej.

rozumie i stosuje w tekstach retorycznych zasade kompozycyjna (np. teza, argumenty, apel, pointa).

wyjasnia, w jaki sposob uzyte srodki retoryczne (np. pytania retoryczne, wyliczenia, wykrzyknienia, paralelizmy,
powtorzenia, apostrofy, przerzutnie, inwersje) oddziatuja na odbiorce.

rozroznia typy argumentow, w tym argumenty pozamerytoryczne (np. odwotujace sie do litosci, niewiedzy, groz-
by, autorytetu, argumenty ad personam).

rozumie, na czym polega logika i konsekwencja toku rozumowania w wypowiedziach argumentacyjnych i stosuje
je we whasnych tekstach.

odroznia dyskusje od sporu i ktotni.

rozpoznaje elementy erystyki w dyskusji oraz ocenia je pod wzgledem etycznym.

stosuje zasady etyki wypowiedzi; wartosciuje wypowiedzi jezykowe, stosujac kryteria, np. prawda - fatsz, popraw-
NoS¢ - Niepoprawnosc.

rozroznia pojecia manipulacji, dezinformacji, postprawdy, stereotypu, banki informacyjnej, wiralnosci; rozpoznaje
te Zjawiska w tekstach i je charakteryzuje.
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